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Обобщенный потенциал малого предпринимательства представляет собой
дополнительный ресурс государственной социально-экономической политики,
полное использование которого позволяет решать перспективные программные
задачи развития. С его помощью государство может с большей вероятностью
успеха, в меньшие сроки, с разумными затратами, реализовать свою социально-
экономическую политику. Для этого государство должно сформировать условия
для саморазвития малого предпринимательства, ускоренного накопления его
потенциала и проявления его позитивных черт, а также минимизировать
негативные внешние воздействия, зависимость от которых малого
предпринимательства крайне велика. Развитие малого предпринимательства
объективно является одним из главных направлений преобразований,
происходящих в российской экономике, ее разгосударствления и формирования
новых экономических структур в условиях рынка и конкуренции. Малое
предпринимательство положительно воздействует на продвижение реформ, их
целостность и результативность, на преодоление кризисных явлений, повышение
эффективности и производительности, решение социальных проблем.[6]

Намерения государства в отношении малого предпринимательства реализуются по
двум «встречным» направлениям. Государство хочет использовать потенциал
малого предпринимательства для решения стратегических задач социально-
экономических преобразований в соответствии с основными национальными
интересами. Оно должно создать условия, обеспечивающие устойчивый рост и
структурное совершенствование этого сектора экономики, повышение его
эффективности, конкуренто-способности и инвестиционной привлекательности. В
свою очередь, малый бизнес также заинтересован в поддержке государства.

Во-первых, возможности доступа субъектов малого предпринимательства к
ресурсам, необходимым для их функционирования и развития, объективно
ограничены. Относится это ко всем группам факторов производства: материально-
вещественным, финансовым, трудовым, информационным. Не имея достаточных
возможностей приобретать их на рынке на равных условиях с другими субъектами,
малые предприятия заинтересованы в том, чтобы государство выполняло
определенные функции «посредника» по доведению имеющихся ресурсов до этой
сферы экономики через объекты инфраструктуры на приемлемых условиях.
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Во-вторых, государство представляет значительный интерес для субъектов малого
предпринимательства как потенциальный покупатель их продукции и услуг в
рамках реализации государственных программ, поставок для государственных
нужд и других мер для стимулирования внутреннего спроса на продукцию малых
предприятий.

Наконец, от государства ожидают создания благоприятных правовых и
политических условий развития деловой активности, стабилизации финансовой
системы, либерализации налогового законодательства, определения общих правил
поведения на рынке в рамках гражданского, антимонопольного, лицензионного
законодательства, защиты прав собственности и обеспечения безопасности этого
вида деятельности.[1]Для эффективной реализации задач необходимы не только
изменения основных макроэкономических параметров, но и применение
специальных мер государственной поддержки малого предпринимательства,
создание специфических условий и инфраструктурных механизмов, ускоряющих
его развитие, стимулирующих увеличение числа «здоровых» малых предприятий и
рост деловой активности, облегчающих их доступ к ресурсам производства.
Именно таким образом могут быть решены антикризисные задачи увеличения
объемов производства, создания новых рабочих мест, освоения производства
новых товаров и услуг, роста налоговых поступлений, а через них — задачи
экономического роста, обеспечения национальной безопасности, регионального
развития, социальной стабильности.

Достижение этой политической цели означает согласование интересов государства
и малого предпринимательства и обеспечивается следующими направлениями
государственной политики:

- содействием привлечению инвестиций в сектор малого предпринимательства для
нормализации воспроизводственного процесса, повышения экономического
потенциала и финансовой устойчивости хозяйствующих субъектов, преодоления
ограниченности внутренних инвестиционных ресурсов при разработке,
производстве и реализации товаров (работ, услуг), пользующихся спросом на
рынке;

- поддержкой инновационной деятельности субъектов малого
предпринимательства, обеспечивающей формирование новых сегментов рынка в
высокотехнологичных отраслях и вокруг отдельных точек роста, повышение
конкурентоспособности отечественных товаропроизводителей в приоритетных
направлениях структурной перестройки экономики;



- формированием правовой среды и институциональных механизмов,
обеспечивающих защиту собственности хозяйствующих субъектов, имущества и
имущественных прав, помощь в их приобретении, накоплении и эффективном
воспроизводстве в ходе институциональных преобразований.

Государственная поддержка охватывает все фазы производственного процесса
субъектов малого предпринимательства, включая помощь в приобретении
ресурсов, содействие эффективной организации производственной деятельности,
стимулирование реализации произведенного продукта (услуги) непосредственно
или через систему объектов инфраструктуры. Перечисленные направления
государственной политики определяют основные элементы системы
государственной поддержки малого предпринимательства и механизмы
взаимодействия между ними, предусмотренные законодательством Российской
Федерации и соответствующими федеральными программами. Большая часть
проблем, с которыми сталкиваются предприниматели, связана с нехваткой
оборотных средств. Многие малые предприятия в силу неустойчивого финансового
положения и недостаточности денежных средств не имеют внутренних стимулов
для развития и освоения новых рынков, осуществления долгосрочного
инвестирования, внедрения новых технологий, повышения качества продукции и
услуг. Они в наибольшей степени страдают от платежного кризиса,
недисциплинированности контрагентов, банкротств деловых партнеров.
Начинающие малые предприниматели, как правило, не располагают денежными
средствами, достаточными для эффективного функционирования. Первоначальное
накопление капитала происходит без образования юридического лица или в
рамках незарегистрированного (то есть незаконного) предпринимательства.
Низкий уровень заработной платы и других видов доходов, рост потребительских
цен, следовательно, расходов на личное потребление, угнетающая деловую
активность фискальная система налогообложения, периодические кризисы на
финансовых рынках — все это значительно ограничивает возможность начать
собственное дело за счет личных сбережений.[7]


